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RESUMEN
Ingeniero Civil Electrónico (PUCV) con Diploma en Gestión de Proyectos (U. Adolfo Ibañez). Experiencia técnico comercial, en proyectos de mediana y gran envergadura para Latinoamérica. Desarrollo y negociación de soluciones técnicas para las industrias de Ingeniería, Minería y Automatización. Manejo de proceso de licitaciones, capacidad de integrar a las distintas áreas asociadas a los proyectos. Habilidad de liderar negocios, capaz de establecer relaciones de confianza a largo plazo y lograr credibilidad en distintos niveles 


EXPERIENCIA LABORAL
EMERSON (www.emerson.com )
Líder de Propuestas                                                                                                                       								        2017- 2018
Lidera, coordina y dirige al equipo de propuestas (Ingenieros de Ventas Internas), quienes diseñan técnica y económicamente las propuestas para cumplir con los requerimientos del Área de Ventas. Las propuestas abarcan desde ofertas de equipos de Instrumentación y Control Automático hasta licitaciones de proyectos Greenfield, principalmente para los sectores Minería,  Pulpa y Papel. 


TECSAMPLING (www.tecsampling.com )
Socio Fundador                          								                                                                                                              2016-2017
Definí y dirigí la estrategia comercial para al desarrollo de negocio desde los inicios de la empresa. Responsable de generar nuevas propuestas de negocios, en base a necesidades de optimización de procesos metalúrgicos y tamaño de cada minera.  
· Lideré la estrategia de comercialización, basada en abarcar Corporativos Mineros, Plantas Mineras y Empresas de Ingeniería, tanto en Chile como en Perú. 


THERMO FISHER (www.thermo.com)	                                             	                                                      
Sales Engineer LATAM                                                                                                                            2011-2015
[bookmark: _GoBack]Responsable de la comercialización y definición técnica de Sistemas de Muestreo y Análisis de Leyes para mineras. Ha participado y liderado proyectos Brownfield y Greenfield, dentro de Chile y Peru, teniendo como clientes empresas de Ingeniería (EPC) y Compañías Mineras. 
· Lideré y desarrollé las licitaciones de proyectos Greenfield por 2 años, adjudicándonos el 70% de los proyectos, lo que implicó un cumplimiento en un 200% de la meta.
· Implementación de nueva estrategia de comercialización basada en abarcar el 100% de los clientes cubiertos por la competencia, a través de visitas a terreno. 
· Negocié proyectos Brownfield. Ajustando los Términos y Condiciones Comerciales, de acuerdo a los tiempos de crisis en el mercado, aumentando en un 25% la base instalada en Perú. 



ROCKWELL AUTOMATION (www.rockwellautomation.cl)                                                                                   
Account Manager                                                                                                                                           2011      
Responsable comercial de todas las cuentas de la zona Sur de Santiago de los equipos Rockwell Automation, atención y gestión de negocios a clientes finales, integradores de soluciones de automatización, salistas eléctricos, mineras e industria alimenticia	
· Implementé nueva estrategia de comercialización enfocada en customizar los requerimientos y necesidades del cliente, aumentando en un 100% las ventas en sector alimenticio de zona asignada. 
· Generé alianza con empresa de Solución Eléctrica, para incorporarlo como partner estratégico en proyectos de Salas Eléctricas, lo que permitió incrementar las ventas en un 20%. 


IDT (www.idt.cl)	                                                                                                                                                              
Ingeniero de Ventas de Servicios                                                                                                                    2010
Encargada de la venta de servicios y estudios de ingeniería de equipos de Electrónica de Potencia, instalados en plantas EXW de minería. 
· Generé nueva estrategia de negociación asociada a una gestión preventiva y levantamiento de requerimientos, aumentando en un 50% la venta global de servicios de la compañía. 



ANTECEDENTES ACADÉMICOS
Ingeniería Civil Electrónica                                                                                                                       1997-2003
Pontificia Universidad Católica de Valparaíso (www.pucv.cl)                                

Diplomado en Dirección de Proyectos                                                                                                             2010
Universidad Adolfo Ibañez (www.uai.cl)                                                                          

Enseñanza media
Instituto Alemán Puerto Montt (www.ialeman.cl)


EXPERIENCIA ACADÉMICA
PONTIFICIA UNIVERSIDAD CATOLICA DE VALPARAISO	                                                                                2004
Profesor Titular Escuela Ingeniería Eléctrica
Dicté cátedras a las carreras de Ingeniería Civil Electrónica, Ingeniería Civil Eléctrica e Ingeniería Mecánica

IDIOMAS
Ingles nivel “Upper Intermediate”, con certificado obtenido en British Study Centres, en Oxford – Inglaterra www.british-study.com  

Alemán nivel básico

OTROS
Trail running (corredor de Montaña)	
Entrena con The North Face Trail Academy, compite en carreras de hasta 35 km
2

